
Er hat den ganz persönlichen Draht zu unseren Kunden. 

Lernen Sie unseren neuen Kollegen, Sales Manager 

Torben Weickert, im Interview näher kennen.

GANZ PERSÖNLICH
SALES

NHC: Herzlich willkommen, Torben. Schön, Dich in unserem Team begrüßen 
zu dürfen. Erzähl‘ mal ein wenig über Dich.

Torben: Vielen Dank! Natürlich, ich freue mich wirklich sehr, hier zu sein. So wie Niels in der 
Befrachtung zu Hause ist, brenne ich als Speditionskaufmann für die Logistik. Also haben wir uns 
immer mal wieder über den Job ausgetauscht, haben Ideen diskutiert und einfach mal „ein paar 
Bälle hin- und hergeworfen“.

NHC: Und dabei kam was heraus?

Torben: Das Ziel, gemeinsam und in kleinen Schritten große Ziele erreichen zu können. 
Und für mich die Möglichkeit, Teil eines großartigen Teams zu sein und in einem Bereich arbeiten 
zu dürfen, der mich schon immer fasziniert hat.

NHC: Das klingt toll! Deine Leidenschaft ist bei uns bestens aufgehoben. 
Welche Erfahrungen bringst Du mit?

Torben: Nun, da ich sozusagen mein halbes Leben in der Transportlogistik verbracht habe, hatte ich 
jede Menge Berührungspunkte mit Seefrachten, auf den kurzen Strecken, aber auch im internationalen 
Verkehr. Daher kenne ich natürlich die Abläufe und die Gepflogenheiten. Das sind für mich optimale 
Voraussetzungen, um mich in der Befrachtung weiterzuentwickeln und mein Wissen zu erweitern.

NHC: Du bist als Sales Manager im Einsatz. Was macht für Dich den Reiz in 
diesem Job aus?

Torben: Im Vertrieb fühle ich mich pudelwohl. Ich mag das Netzwerken, den regelmäßigen Austausch 
mit Kunden und freue mich auf viele gute Kontakte und Gespräche auf Augenhöhe. Und es motiviert 
mich sehr, unseren Kunden erstklassige Services anbieten zu können. Und dennoch, ich habe großen 
Respekt vor der Aufgabe und freue mich auf die Herausforderung.

NHC: Klingt gut. Welche Fähigkeiten und Stärken bringst Du noch mit?

Torben: Ich würde sagen, meine organisatorischen Fähigkeiten, strukturelles Vorgehen und meine Ziel-
strebigkeit werden mir hier sicher zugutekommen. Helfen dürfte mir auch, dass ich sehr kommunikativ 
bin und teamorientiert arbeite.

NHC: Und sonst so? Was machst Du außerhalb Deines Jobs?

Torben: Dann powere ich mich sportlich aus, spiele Tennis, gehe joggen und fahre auch mal Snowboard 
(lacht, gerade kein gutes Thema). In den Wintermonaten geht’s auch mal gemächlicher zu, dann schalte 
ich beim Slotcar-Racing ab und bin zuweilen im Weserstadion zu finden.

NHC: Danke für die offenen Worte, Torben. Und herzlich willkommen an Bord. 
Wir freuen uns auf die Zusammenarbeit mit Dir und wünschen Dir für alle 
bevorstehenden Aufgaben ganz viel Spaß und Erfolg.

Torben: Vielen Dank! Ich freue mich darauf, Teil des Teams zu sein und zum Gelingen und Erfolg beitra-
gen zu dürfen.


